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Sul contratto siamo pronti all’accordo

%D data

stampa

Massimo Mascini
ROMA .
sz Tlavoratori de terziario scio-
perano per I'intera giornata per
chiedere il rinnovo del contrat-
tonazionale. Ma Carlo Sangalli,
il presidente di Confcommer-
cio, vuole evitare guerre di reli-
gione. Le premesse per chiude-
re il negoziato, dice, ci sono tut-
te, noi siamo disposti a dare gli
aumenti salariali. Riprendiamo
atrattaresubito, anche traNata-
le e Capodanno.

Siete almuro contro muro?

Assolutamente no. Noi sia-
mo per il dialogo. Vogliamo
trattare. E soprattutto voglia-

mo arrivare all’accordo.

Lacategoria perd sciopera.

Lo so bene e me ne dispiac-
cio. Tanto pilt in un momento
come questo, che dovrebbe es-
sere dedicato alle festivita, alla
pace contutti. .

Ma é possibile ricominciare
tutto daccapo?

Guardi, io sono disponibile a
riprendere le trattative anche su-
bito. I sindacati hanno fissato la
data del 15 gennaio. To dico che
possiamo vederci anche subito.
Diciamo tra il Santo Natale e Ca-
podanno.

Perdirvicosa?

Noi siamo disposti a dare gli

aumenti salariali senza pregiudi-
ziali. Siamo pront a entrare nel
merito dei problemi, a metterele
carte sul tavolo.

11 sindacato & disposto a ri-
prendereil confronto?

Alcuni, Luigi Angeletti e Raffa-
ele Bonanni, parlano in termini
positivie possibilistici di produt-
tivita delle aziende, di flessibili-
ta. Partiamo dali, vediamo come

metterci daccordo.

Perché la situazione & dege-
nerata? _

Nonloso. Maénecessario de-
purare il confronto da un so-
vraccarico diapprocciideologi-
ci.Parliamo distrumenti opera-
tivi, non sara difficile trovare
un punto di equilibrio tra le ri-
chieste salariali e le esigenze di
produttivitd. Ma serve un ap-
proccio pragmatico.

Le condizioni per chiudere
latrattativa cisono?

Tutte, a mio avviso. Per que-
sto dico di riprendere subito la
trattativa, senza pregiudiziali e
senza parole d'ordine.

Sietestatiaccusatidivolerat-
taccare diritti acquisiti deilavo-
ratori.

Abbiamo una lunga tradizio-
ne di buone relaziond sindacali,
che vogliamo portare avanti
nell'interesse reciproco.

.Cosachiedete al sindacato?

. Le nostre esigenze sono ben
note. Tutti conoscono i picchi
didomanda cuioccorre far fron-
fe, non sono mai stati negati.
Non pud e non deve essere que-
stoilmotivo per nonriprendere
celermente il dialogo con
I'obiettivo di chiudereil contrat-
to in tempi brevissimi. Ripeto,
possiamo vederci e chiudere tut-
to entro la fine dell'anno.

Sarebbe importante.

Per tutti. Dobbiamo sostenere
la congiuntura e questo settore,
coslimportante in termini di par-
tecipazione al pil e di occupazio-
ne. Non dimentichiamoiproble-
mimacroeconomici e come pos-
siamo cercare dirisolverli. Chiu-
dereinfrettail contratto sarebbe
unatto di attenzione e direspon-
sabilita versol'intero Paese.
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